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Nederland, als gasland, is koploper op het gebied van veiligheid van gas-

stookinstallaties. In de Branchevereniging SCI0OS-bedrijven (BVS) zijn bedrij-

ven verenigd die zich bezig houden met het certificeren van stookinstalla-
ties. Lidbedrijf Monarch uit Diemen is zo’n bedrijf. Deze leverancier van het
Duitse merk Weishaupt keurt installaties volgens de wettelijk vastgestelde
SCIOS-regelgeving. En dat opent deuren.

eECOM

‘Een SCIOS-certificaat garandeert dat een installatie veilig en energiezuinig is’, zegt Rob Harms.

Aangekomen bij Monarch in Diemen geeft
directeur Rob Harms een rondleiding door zijn
bedrijf in een prachtig ingericht pand met
industriéle look. De showroom met verschil-
lende Weishaupt-installaties blijkt geen
showroom maar installatieruimte. Alle mooi
gepresenteerde producten functioneren en
staan in dienst van het gebouw. En dat komt
goed uit: “Volgens het bestemmingsplan van de
gemeente mag hier helemaal geen showroom

56 OKTOBER 2015 © METAAL & TECHNIEK

aanwezig zijn”, lacht Harms. Hij is naast direc-
teur van het bedrijf ook voorzitter a.i. van BVS,
de branchevereniging voor SCIOS-bedrijven. Als
officieel vertegenwoordiger van het Duitse
Weishaupt levert Monarch hoofdzakelijk gas-
olie- en combibranders, maar ook aanverwante
producten zoals zonneboilers. Daarnaast heeft
het bedrijf een 24/7 servicedienst en onder-
houdsdienst voor het onderhouden, controleren
en certificeren van stookinstallaties.

KWALITEITSSTANDAARD GARANDEERT VEILIGHEID

Gecertificeerde
installatie opent deuren

KETELLEVERANCIER

Als een Shell, een Esso of een FrieslandCampina
een nieuwe stookinstallatie wil, dan wordt er
contact gezocht met een ketelleverancier. Zo'n
hele installatie kan wel vier of vijf ton kosten,
en de brander kost nog geen vijfde van dat
bedrag. Daarom zit Monarch meestal niet aan
tafel bij de eindklant, maar dat wil Harms wel
graag. Want hoewel de brander maar een rela-
tief klein deel van de initiéle kosten bepaalt,
kan het product over de totale gebruiksduur wel
de meeste besparing opleveren. “Zo’n grote
brander kan misschien wel tweeduizend kuub
gas per uur verwerken. Dat kan oplopen tot
meer dan twaalf miljoen kuub per jaar, als er
meerdere draaien”, legt Harms uit. “Stel je voor
dat je daar 1 tot 3 procent op kunt besparen, dan
moet je eens kijken wat dat oplevert.” Hij moet
nu concurreren met firma’s die weinig of niets
aan ontwikkeling doen en de aankoopprijs als
verkoopargument noemen. “Dat kan omdat wij
niet aan tafel zitten en de klant niet kunnen uit-
leggen dat het kan besparen op energieverbruik,
en dat onze branders 25 jaar mee kunnen en
wat onze servicecontracten kosten”, somt
Harms op. “We zijn niet duurder, we zijn kost-
baarder. Je betaalt bij ons meer, maar je krijgt
véél meer. We zijn nu bezig met de revisie van
een brander van de NAM uit Barendrecht. Die
brander heeft twintig jaar gedraaid. We zetten
er een nieuw branderhuis omheen en hij kan zo
weer verder draaien. Die andere firma’s, die
bestaan vaak na twintig jaar niet eens meer.”
Het liefst doet Harms zaken met directeur/eige-
naren. Want die weten wat er op het spel staat.
Een klant waar het niet zo goed mee ging, zette
alles op alles om toch branders bij Monarch te
bestellen. “Hij kon het zich gewoon niet permit-
teren om over tien jaar weer nieuwe branders te
moeten bestellen.”

BUITENLAND
Hoewel Monarch Weishaupt-leverancier voor
Nederland is, eindigt ongeveer 50 procent van



de geleverde producten in het buitenland. Dat

kan omdat de ketelleverancier dan wel
Nederlands is of een Nederlandse tak heeft. Een
groot deel van de producten is bestemd voor de
scheepvaart. “In 2008 werden er wereldwijd
zo’'n zesduizend schepen gebouwd, grote sche-
pen als supertankers, containerschepen en
cruiseschepen”, vertelt Harms. En daar moesten
allemaal branders op. De zaken gingen goed
voor Monarch. “Soms kwam ik op maandagmor-
gen op kantoor en dan lag er een order van twee
ton in de fax. Maar in 2009 werden er nog drie-
duizend schepen gebouwd en in 2012 was dat
teruggezakt naar tweehonderd. Je verloor je
orders niet aan concurrenten, er waren gewoon
geen orders”, herinnert hij zich. Monarch heeft
een moeilijke tijd gehad, maar het bedrijf heeft
het overleefd. “Vorig jaar hebben we voor het
eerst weer winst gemaakt.”

‘We zijn niet duurder,
we zijn kostbaarder’

CERTIFICERING

Toen Harms begon met Monarch was er nog
geen certificering en dat was ook niet nodig
vond hij. Toen de eerste zeventien bedrijven
door de Stichting Certificering Inspectie Onder-

Een monteur werkt aan de
revisie van een brander van
de NAM uit Barendrecht.

houd Stookinstallaties (SCIOS) werden gecertifi-
ceerd was Monarch daar ook niet bij. “Maar ik
merkte dat we met onze producten het terrein
van een grote partij niet meer op kwamen als
we niet tenminste een kwaliteitsstandaard had-
den. Toen hebben we alle zeilen bijgezet en
waren we binnen drie maanden gecertificeerd”,
vertelt Harms. Een SCIOS-certificaat garandeert
dat een installatie veilig en energiezuinig is. “Ik
merk nu dat we een leidraad hebben als er een
discussie is. Het is niet meer de ervaring van de
oude monteur ten opzichte van de jonge mon-
teur. Het is vastgelegd, Zo kom je op een hoger
plan.” Monarch is als bedrijf gecertificeerd en de
medewerkers zijn opgeleid om inspecties te
kunnen doen. Bijj de inbedrijfstelling van een
installatie vindt er een Eerste Bijzondere Inspec-
tie (EBI) plaats. Waardes die dan worden geme-
ten, worden later vergeleken tijdens het Perio-
diek Onderhoud (PO) en de Periodieke Inspectie
(PI). Harms: “Ik vind het belangrijk om te kun-
nen zeggen dat de installatie niet alleen tech-
nisch in orde is omdat wij hem hebben gele-
verd, maar dat hij ook helemaal fit is bevonden
volgens de norm, dat er energie wordt bespaard,
dat het milieu niet onnodig wordt belast en dat
hij veilig is.”

OPLEIDING
De opleidingsinstituten TKC en KIWA verzorgen
de opleidingen tot POPIl-inspecteur en EBl-in-

BVS

De Branchevereniging SCIOS-bedrijven (BVS)
is sinds 1 januari 2015 ondergebracht bij
Metaalunie. De vereniging houdt voor zowel
de POPI- als de EBI-inspecteurs drie keer per
jaar een bijeenkomst waarin de kennis van
inspecteurs wordt bijgespijkerd. Gody van den
Hurk, secretaris van BVS legt uit: “Wat gebeurt
er allemaal bij SCIOS? Welke nieuwe ontwikke-
lingen spelen er op gastechnisch gebied?
Maar er worden ook praktijkcases gepresen-
teerd. Op die manier proberen we het niveau
van de inspecteurs op peil te houden.” Er zijn
ongeveer zeventig bedrijven lid van BVS, maar
er wordt geworven. SCIOS certificeert tegen-
woordig bedrijven voor het keuren van elektri-
sche installaties en BVS wil er ook graag voor
die bedrijven zijn. Van den Hurk denkt dat een
gerenommeerd merk als SCIOS daar deuren
kan openen.

specteur. Na hun examen worden de inspecteurs
eens in de achttien maanden geaudit om te kij-
ken of ze nog op het juiste niveau zitten en of
ze het werk ook op dat niveau uitvoeren. “Het
bedrijf is gecertificeerd, maar het is de persoon
die verantwoordelijk is voor dat keur”, zegt
Harms.e

www.monarch.nl
www.bvscios.nl
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